                                                              Резюме.
Ф.И.О. Угланова Жанна Владимировна

Контакты: моб. телефон - +79062385294
                    
Дата и место рождения: 24 июня 1967 г., г. Калининград

Семейное положение: не замужем

Должность, на которую претендую: руководитель торгового представительства. коммерческий директор, начальник отдела продаж, начальник отдела сбыта, ведущий менеджер.

Трудовая деятельность: 
с 07.08.2017 г. по 18.01.2018 г. – ООО «Мясокомбинат «Залесье» .  В должности – коммерческий директор.
с 25.08.2012 г. по 18.10.2013 г. и с 26.06.2015 г. по 08.02.2017г.– Агрохолдинг «ДолговГрупп». В должности: заместитель руководителя Калининградского торгового представительства, руководитель Калининградского торгового представительства (Нежинская молочная фабрика, «Мясная фабрика»), руководитель отдела продаж ООО «Птицефабрика Гурьевская» 
Профессиональный опыт: сфера деятельности – оптовая и розничная торговля.
В подчинении находилось до 400 человек. 
По должности руководила работой торгового представительства, отделом продаж, отделом маркетинга и рекламы, отделом логистики. Имею большой опыт работы с  торговыми сетями – от  подписания Договора поставки по организации процесса продаж до конечного потребителя. Также имеется опыт работы с клиентами мелкой розничной торговли и муниципальными заказчиками.
Разработка перспективных и текущих планов производства и сбыта, изучение рыночной конъюктуры и разработка прогнозов потребности в выпускаемой продукции.
Руководство процессом изучения потребительского рынка, прогнозирование спроса и реализации продукции.
Определение потребности в транспортных средствах, разработка маршрутов и графиков доставки.
Изучение  и расширение клиентской базы, работа с клиентами по увеличению продаж, заключение договоров поставки на взаимовыгодных условиях.
Организация рекламных и маркетинговых мероприятий по продвижению продукции на потребительском рынке, ведение внутренней маркетинговой аналитики по сбытовой деятельности предприятия.
Разработка итоговых рекомендаций  по совершенствованию сбытовой сети и поиску каналов товародвижения, а также путей сокращения товарных потерь и затрат труда.
Бюджетирование  направления, расчеты затрат и финансовая аналитика.
Управление динамикой дебиторской задолженности. Анализ данных с целью оценки текущей ситуации и принятия корректирующих  мер .
Владение компьютером на уровне пользователя. Знание прикладных офисных программ.
с 15.01.2001 г. по 10.02.2012 г. – ОАО «Молоко». В должности: 
                    с 15.01.2001 г. – товароведа;
                    с 01.03.2003 г. - начальника отдела оптовой торговли;
                    с 17.01.2005 г. – заместителя директора по торговле;
                    с 16.07.2009 г. – начальника отдела оптовой торговли;
                    с 01.10.2010 г. – начальника отдела продаж.

с 11.11.1996 г. по 01.03.2000 г.  – ООО «Русское поле» в должности директора магазина и и.о. директора фирмы.
[bookmark: _GoBack]
с 25.06.1985 г. по 06.08.1996 г. – фирменный магазин № 4 «Совпластитал» в должности зав. отделом.
Образование: Калининградский техникум советской торговли по специальности «товароведение и организация торговли» в 1991 году (диплом с отличием).
Дополнительное образование: февраль 2004 г. Центр обучения персонала «Намерение» по программе Майкла Бэнга ( Голландия) «Профессиональные продажи»
Ноябрь 2004 г. Калининградский институт международного бизнеса по программе «Управление персоналом».

Личные качества: аккуратная, исполнительная, коммуникабельная. Имею подход к людям, ответственная, инициативная в меру. Нормально воспринимаю «здоровую» критику, уравновешенная. Быстро вхожу в курс дела, легко обучаема. Трудолюбива. Чувство юмора присутствует.
Автомобиля не имею.

Заработная плата : при собеседовании
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